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Е.Д. Тягай*

к вопросу 
об организационно-правовых 
формах оффшорных компаний: 
цивилистический взгляд

аннотация. В статье исследуются основные организационно-правовые формы 
юридических лиц, использование которых характерно для осуществления коммер-
ческой деятельности в «оффшорных» зонах и юрисдикциях, позволяющих создать 
льготные налоговые, финансовые, информационные и юридические условия для 
предпринимателей.
Дается критическая оценка утилитарно-прикладных подходов к изучению ком-
мерческих структур, задействованных в «оффшорных» схемах организации бизне-
са. Обращается внимание на отсутствие необходимого понятийно-терминоло-
гического единообразия и системности в исследуемой сфере.
Делается особый акцент на цивилистической природе организационно-правовой 
формы юридического лица. С данных позиций исследуются различные классификации 
«оффшорных» организаций, анализируются ключевые правовые модели коллектив-
ного предпринимательства в странах общего права и государствах континенталь-
ной Европы, выделяются различия между видами организационно–правовых форм 
юридических лиц и разновидностями «оффшорных» организаций одной формы.
В гражданско–правовом ключе рассматривается соотношение классических орга-
низационно–правовых форм коммерческих юридических лиц со схожими правовыми 
конструкциями, применяемыми в «оффшорной» деятельности, а также прово-
дится их сравнение с новыми моделями предпринимательства, функционирующи-
ми на основе базовых механизмов частного права.
ключевые слова: юриспруденция, оффшор, компания, организация, корпорация, 
партнерство, товарищество, зарубежный, коммерческий, налогообложение.

© Екатерина Давидовна Тягай
* Кандидат юридических наук, преподаватель, заместитель заведующего кафедрой гражданского 
и семейного права Московского государственного юридического университета имени О.Е. Кутафина 
(МГЮА), руководитель научно–образовательного центра «Институт зарубежного и сравнительного 
права»
[ekaterina_tyagai@mail.ru]
123995, г. Москва, ул. Садовая-Кудринская, д. 9

Современный уровень развития рыноч-
ных отношений создал условия для ди-
намичного роста предпринимательства 

и, как следствие, усложнения финансово-эко-
номических связей между участниками дело-
вого оборота. Стремление субъектов граж-
данских правоотношений минимизировать 
собственные издержки за счет осуществле-
ния коммерческой деятельности в зонах наи-
более благоприятного правового и налогового 

режима привело к появлению на этом фоне 
значительного числа так называемых «офф-
шорных компаний». Активизация деятельно-
сти данных компаний послужила основанием 
для возникновения целого ряда комплексных 
вопросов, связанных с правовыми принципа-
ми и порядком функционирования организа-
ций подобного рода.

В Российской Федерации на высшем поли-
тическом уровне была провозглашена приори-

Статья подготовлена в рамках выполнения мгюа имени О.е. кутафина нир 
«Правовое регулирование оффшоров и трастов в международном частном праве»

е.д. тягай
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тетность борьбы с недобросовестными участ-
никами рынка, использующими оффшорные 
схемы для организации бизнеса и сокрытия 
полученных доходов посредством вывода их 
за рубеж1. Однако достижение поставленной 
цели в значительной степени затрудняется тем, 
что до настоящего времени остаются малоизу-
ченными различные механизмы деятельности 
«оффшорных компаний». В этой связи возни-
кает объективная потребность в исследовании 
юридической природы данных организаций, а 
также в проведении классификации таких юри-
дических лиц с целью определения специфики 
их правовых форм и моделей.

Классический подход к анализу деятель-
ности «оффшорных компаний» обладает в 
значительной мере прикладным характером, 
поскольку ориентирован в большей степени на 
ознакомление потенциальных субъектов такой 
предпринимательской деятельности с ее усло-
виями и перспективами, нежели на проведе-
ние системного фундаментального исследо-
вания рассматриваемых организаций с точки 
зрения особенностей их правового статуса как 
участников гражданских правоотношений2.

Между тем взгляд на организационно-пра-
вовую характеристику «оффшорных компаний» 
именно с цивилистических научных позиций 
позволяет наиболее объективно оценить юри-
дическое содержание и значение различных 
форм, которые принимает предприниматель-
ская деятельность, осуществляемая организа-
циями в льготном налоговом, информационном 
и, наконец, правовом режиме.

Прежде всего следует оговориться, что в 
данной статье непосредственным предметом 
изучения выступают именно организации ком-
мерческого типа. Практика осуществления 
деятельности, направленной на систематиче-
ское извлечение прибыли (в т.ч. в «оффшорных 
зонах»3) различает и частное предпринима-

1  Выступление  В.В.  Путина  на  заседании Правитель-
ственной комиссии по вопросам развития  электроэнер-
гетики  на  Саяно-Шушенской  ГЭС  (Республика  Хака-
сия) 19 декабря 2011 г. См.: URL: <http://government.ru/
docs/17435/> (последнее посещение - 15 октября 2012 г.).
2  См.,  например: Оффшорные  и  неоффшорные юрис-
дикции  Европы,  Америки,  Азии,  Африки  и  Океании. 
Практическое  руководство  по  учреждению  и  налогоо-
бложению иностранных предприятий. М.: НПК ВЕСТА, 
2008; Оффшорная компания: инструкция по  эксплуата-
ции. Материал подготовлен компанией Roche & Duffay 
URL:  <http://www.roche-duffay.ru/articles/inst-ex2.htm> 
(последнее посещение - 15 октября 2012 г.).
3  Данный  термин  широко  применим  в  юридической 
литературе, однако не является единственным средством 
обозначения  территорий,  на  которых  действует  облег-
ченный режим налогообложения и иных форм привлече-
ния капиталов, как правило, иностранных предпринима-

тельство, которое безусловно заслуживает упо-
минания, однако для целей настоящей работы 
исследование подобной формы коммерческой 
деятельности не является приоритетным.

Необходимо также отметить, что термин 
«оффшорная компания», широко применяе-
мый к самым различным типам организаций, 
является с гражданско-правовой точки зрения 
крайне небезупречным. Данная лингвистиче-
ская конструкция, будучи ориентированной 
на универсальное использование, не только 
фактически дублирует наименование одного 
из видов юридических лиц, распространенных 
в странах общего права (более подробно об 
этом — далее), но и не имеет сколько-нибудь 
четкого закрепления, которое позволило бы с 
необходимой точностью установить ее содер-
жание и сферу применения4.

Указанные проблемы проистекают в пер-
вую очередь из отсутствия на международном 
и (или) национальном уровне консолидирован-
ного законодательства об «оффшорах», вслед-
ствие чего юридическая наука и правопри-
менительная практика лишены нормативных 
инструментов для определения понятия «офф-
шорной» организации, а также проведения по-
следовательной исчерпывающей классифика-
ции такого рода юридических лиц5.

В свете объективных ограничений, уста-
новленных форматом и контекстом данного 
исследования, а также во избежание откло-
нения от непосредственного предмета на-
стоящей работы в сторону общего теорети-

телей. См., например: Зимелев А. Налоговая гавань как 
просто гавань. Регистрация судов на Багамах // Offshore 
Express URL: <http://www.nalogi.net/1998/199804_7.htm> 
(последнее посещение – 15 октября 2012 г.); Люксембург. 
«Льготная»  юрисдикция  //  Offshore  Review:  Информ.-
аналит.  бюллетень.  1998.  №5.  URL:  <http://ds-offshore.
com/content/view/78/70/lang,russian/#5> (последнее посе-
щение - 15 октября 2012 г).
4  Кроме  того,  некорректной  видится  достаточно 
распространенная  практика  употребления  термина 
«предприятие» применительно к «оффшорным» ком-
мерческим  организациям. См.,  напр.: Пеппер Джон. 
Практическая  энциклопедия  международного  нало-
гового  и финансового  планирования. М: ИНФРА-М, 
1998. С.  10; Оффшорные и неоффшорные юрисдик-
ции  Европы,  Америки,  Азии,  Африки  и  Океании. 
Практическое руководство по учреждению и налого-
обложению иностранных предприятий. М.: НПК ВЕ-
СТА, 2008. С. 9-10. С точки зрения классической ци-
вилистики такой подход является крайне неудачным, 
поскольку в теории гражданского права предприятие 
признается  объектом  (имущественным комплексом), 
а не субъектом права.
5  См. также: Ануфриева Л.П. Международное частное 
право: В 3-х т. Т. 2. Особенная часть: учебник. 2-е изд., 
перераб. и доп. М.: БЕК, 2002. С. 57-69.

МеЖдунАродное чАстное прАво
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зирования и понятийно-терминологических 
дискуссий, здесь и далее по тексту под «офф-
шорными организациями» следует понимать 
коммерческие организации, осуществляю-
щие предпринимательскую деятельность в 
режиме льготного налогообложения в силу 
распространения на них общих правил, дей-
ствующих в «оффшорных юрисдикциях» по 
территориальному принципу, либо специ-
альных норм, регламентирующих порядок 
функционирования юридических лиц, отве-
чающих определенным требованиям, соблю-
дение которых необходимо для установле-
ния соответствующих привилегий6.

На практике одним из немногих относи-
тельно общепринятых критериев деления 
рассматриваемых коммерческих организаций 
на отдельные группы является правопорядок, 
по которому соответствующие лица создают-
ся, регистрируются и осуществляют свою де-
ятельность.

Исходя из этого, отправной точкой в раз-
граничении возможных моделей «оффшор-
ных организаций» является их отнесение к 
системам юридических лиц общего (англо-
американского) и континентально-европей-
ского права7.

В зависимости от того, какой из назван-
ных правопорядков определяет принципы 
функционирования коммерческих организа-
ций, последние могут быть классифициро-
ваны более подробно — с учетом специфики 
норм о юридических лицах, участие которых 
в гражданских (и (или) торговых8) правоотно-

6  Подробнее  об  этом  см.: Шамбост  Э.  Энциклопедия 
оффшорных зон: Пер. с фр. М.: ВИКРА, 2000. С. 23-108; 
Песчанских Г.В. К вопросу регулирования деятельности 
территорий  со  льготным налогообложением  //  Государ-
ство и право. 2003. №2. С. 8-38; Горбунов А.Р. Оффшор-
ный  бизнес  и  создание  компаний  за  рубежом.  2-е  изд., 
перераб. и доп. М.: Анкил: ИНФРА-М, 1995. О критери-
ях  определения  «национальности»  юридического  лица 
см.: Гончаров А.А. Оффшорные правовые модели и их 
применение. М.: Дата Сквер,  2012. С.  35-36; Оффшор-
ные  и  неоффшорные  юрисдикции  Европы,  Америки, 
Азии, Африки и Океании. Практическое руководство по 
учреждению и налогообложению иностранных предпри-
ятий. М.: НПК ВЕСТА, 2008. С. 7-8.
7  В  литературе  встречается  также  разделение  орга-
низационно-правых  форм,  используемых  в  «оффшор-
ных  зонах»,  на  «классические  оффшорные  компании 
островного  или  англо-американского  типа»  и  «компа-
нии (общества) на континенте, которые обладают спе-
циальным  налоговым  статусом».  См.:  Гончаров  А.А. 
Указ. соч. С. 25-26.
8  Подробнее  об  основаниях  и  последствиях  деле-
ния  частного  права  на  «гражданское»  и  «торговое» 
и  о  проблеме  дуализма  частного  права  см.:  Кула- 
гин М.И. Избранные труды по акционерному и торговому  

шениях допускается источниками права соот-
ветствующего государства.

Важно отметить, что дифференциацию ор-
ганизационно-правовых форм «оффшорных 
компаний», усложняемую своеобразием наци-
ональных порядков, целесообразно проводить 
скрупулезно и последовательно, придерживаясь 
строгих логических принципов. В этом контексте 
ключевое значение имеет понятие самой ор-
ганизационно-правовой формы юридического 
лица, которая канонически рассматривается как 
«совокупность конкретных признаков, объектив-
но выделяющихся в системе общих признаков 
юридического лица и существенно отличающих 
данную группу юридических лиц от других»9. В 
случае если указанные признаки не обладают 
необходимым своеобразием, корректнее рас-
сматривать их как свойства, позволяющие раз-
граничить схожие по своей природе организации 
и выделить различные модели юридического 
лица одной организационно-правовой формы.

Для большинства субъектов предприни-
мательства в англо-американской системе 
права характерно использование таких ор-
ганизационно-правовых форм коммерческой 
деятельности, как компании (корпорации)10 и 
партнерства.

При этом компании могут быть разделе-
ны на11:

праву / науч. ред.: В.С. Ем. 2-е изд., испр. М.: Статут, 2004.  
С. 206-220. См. также: Торговое уложение Германии. Закон 
об акционерных обществах. Закон об обществах с ограни-
ченной ответственностью. Закон о производственных и хо-
зяйственных кооперативах = Deutsches Handelsgesetzbuch, 
Aktiengesetz,  GmbH-Gesetz,  Genossenschaftsgesetz:  пер.  с 
нем. / сост. В. Бергманн; пер. с нем: Е.А. Дубовицкая; науч. 
ред.: Т.Ф. Яковлева. 2-е изд., перераб. М.: Волтерс Клувер, 
2009. С. VIII.
9  См.: Гражданское право: в 2 т. Учеб. Изд. 5-е, пере-
раб. и доп. / под ред. А.П. Сергеева, Ю.К. Толстого. М.: 
«ПБОЮЛ Л.В. Рожников», 2001. Т. 1. С. 173-174.
10  В российской системе юридических лиц компании (кор-
порации) с точки зрения организационно-правовой формы 
наиболее  близки  акционерным  обществам.  Терминологи-
ческие различия свойственны описанию весьма схожих ор-
ганизационно-правовых форм  коммерческих  организаций 
в Великобритании и США. Исторически английское право 
признавало в качестве одного из ключевых участников ком-
мерческих отношений компании (company). Впоследствии 
(с учетом произошедшей в США «рецепции» английского 
права) для американской системы стало более характерно 
использование понятия корпорации (corporation). Наиболее 
характерные аббревиатуры, используемые для обозначения 
такого рода юридических лиц - «Corp.» (Corporation), «Ltd.» 
(Limited), «Inc.» (Incorporated). Подробнее об этом см.: Пеп-
пер Джон. Указ. соч. С. 19-20.
11  См., например: ст. 3 закона Великобритании «О ком-
паниях» 2006 г. (Companies Act 2006) URL: < http://www.
legislation.gov.uk/ukpga/2006/46> (последнее посещение – 
15 октября 2012 г.).

е.д. тягай
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 – компании с ограниченной ответственно-
стью12;

 – компании с неограниченной ответствен-
ностью.
В свою очередь, классификация компа-

ний с ограниченной ответственностью осно-
вывается на возможности создания публич-
ных и непубличных13 организаций, а также 
опирается на критерий условий ограничения 
размера ответственности участников (акцио-
неров) такой организации. В зависимости от 
этого компании с ограниченной ответственно-
стью подразделяются на:
 – компании, в которых ответственность 

участников ограничена соответствующи-
ми долями акций;

 – компании, в которых ответственность участ-
ников ограничена заранее определенным 
объемом выданных ими гарантий.
В некоторых случаях выделяют также 

компании с комбинированной, или дополни-
тельной, ответственностью, объединяющие 
начала предыдущих двух видов14.

Помимо организационно-правовых форм 
компаний (корпораций) в чисто цивилистиче-
ском смысле, необходимо также упомянуть о 
выделении в системе рассматриваемых ком-
паний таких специфических субъектов, как:
 – международные деловые компании15;

12  Наиболее  распространенная  и  широко  известная 
аббревиатура, обозначающая компании данного типа, – 
«LLC» (limited liability company).
13  В литературе нередко именуемых «открытыми» и «за-
крытыми» (см., например: Оффшорные и неоффшорные 
юрисдикции  Европы,  Америки,  Азии,  Африки  и  Океа-
нии. Практическое руководство по учреждению и налого- 
обложению иностранных предприятий. М.: НПК ВЕСТА, 
2008. С. 72-73), а также «публичными» и «частными» (см., 
например: Гончаров А.А. Указ.  соч. С. 60-61). Подобная 
классификация также предусматривается законом Велико-
британии «О компаниях» 2006 г. в ст. 4.
14  См.: Гончаров А.А. Указ. соч. С. 80-81.
15  На  практике  такие  компании  традиционно  имеют 
аббревиатуру  «IBC»  (international  business  company). 
Отличие международных деловых компаний (МДК) от 
обыкновенных  акционерных  компаний  (корпораций) 
состоит не в особой организационно-правовой форме, 
а  в  специфике  сферы  деятельности  МДК.  Компании 
такого рода приобретают «оффшорный» статус и соот-
ветствующие привилегии за счет того, что соблюдают 
правила  ведения  бизнеса,  согласно  которым  деловая 
деятельность компании может осуществляться лишь за 
границами  государства,  где  компания  зарегистрирова-
на,  и  только  с  контрагентами,  которые по  отношению 
к стране регистрации имеют статус иностранных лиц. 
См.  подробнее:  Энциклопедия  оффшорного  бизнеса  / 
cост.: А. Троценко, Н. Дьякова. М.: НПК-ВЕСТА, 2000. 
С. 645. Примечательно, что подобные компании могут 
также обозначаться аббревиатурой «Ltd.» (Limited) или 
«Inc.»  (Incorporated), что не влияет на особенности их 

 – «освобожденные» компании16;
 – «нерезидентные» компании17;
 – компании «со специальным статусом»18;
 – компании «с ограниченным сроком»19 и др.

Данные юридические лица с точки зре-
ния гражданского права имеют, как правило, 
организационно-правовую форму компании, 

организационно-правовой  формы.  Подробнее  об  этом 
см.: Пеппер Джон. Указ. соч. С. 19-20.
16    К  государствам,  различающим  такой  вид  компа-
ний,  относятся:  о-в Мэн,   Каймановы о-ва, Ирландия, 
Гибралтар,  Джерси,  а  также  о-ва  Теркс  и  Кайкос,  где 
данные  юридические  лица  определяются  с  помощью 
термина  «exempted  company».  Компания  признается 
«освобожденной»  от  налогов  не  в  силу  придания  ей 
той  или  иной  организационно-правовой  формы  (по-
скольку существуют такие организации, как правило, в 
форме традиционных корпораций), а в связи с тем, что 
принимает на себя отказ от ведения дел в государстве 
регистрации  и  (или)  с  его  резидентами.  В  подтверж-
дение этого компании выдается соответствующее вре-
менное «свидетельство об освобождении» (certificate of 
exemption, или exemption certificate). См.: Пеппер Джон. 
Указ. соч. С. 17.
17  Статус  «нерезидентной»  (non-resident  company) 
компания  приобретает  с  самого  момента  возникнове-
ния, и происходит  это  в  силу  ее  соответствия опреде-
ленным требованиям, относящимся скорее к характеру 
и  порядку  деятельности,  нежели  к  организационно-
правовой форме. Подобные требования варьируются в 
зависимости от конкретного правопорядка, но в целом, 
как правило,  сводятся  к  тому,  что  компания  (корпора-
ция)  должна  быть  создана  лицами,  не  обладающими 
статусом  резидентов  государства  регистрации;  управ-
ление компанией должно производиться из-за рубежа; 
коммерческая  деятельность  компании  должна  ограни-
чиваться зарубежными (относительно страны регистра-
ции) государствами.
18  Оригинальное  наименование  этого  типа  компаний 
дословно может быть переведено как «компания квали-
фицированного вида» (qualified company), поскольку от 
обыкновенных по статусу компаний данные организа-
ции отличаются не организационно-правовой формой, 
а  подпаданием  под  определенные  «квалифицирую-
щие»  признаки,  или  критерии.  Своеобразие  подобно-
го рода организаций состоит в том, что они не просто 
освобождаются от налогового бремени, но наделяются 
правом  самостоятельно  избирать  налоговую  ставку  в 
государстве регистрации или коммерческой деятельно-
сти. Примечательно, что на о-ве Мэн данные компании 
именуются международными. Подробнее  об  этом  см.: 
Пеппер Джон. Указ. соч. С. 18.
19  Данный  тип  компаний  отличается,  как  следует  из 
названия, не организационно-правовой формой, а осо-
бенностью  функционирования  -  по  истечении  срока 
действия, на который создавалась такая компания, ор-
ганизация  должна  быть  ликвидирована  либо  перере-
гистрирована.  В  практике  «оффшорных» юрисдикций 
данный  вид  юридических  лиц  получил  широкое  рас-
пространение  на  Каймановых  о-вах,  где  традиционно 
обозначается  аббревиатурой  «LDC»  (Limited  Duration 
Company). См.: Пеппер Джон. Указ. соч. С. 20.

МеЖдунАродное чАстное прАво
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однако в контексте «оффшорного» характера 
их деятельности обладают особым юридиче-
ским статусом в силу распространения на них 
специальных норм о правовых, информаци-
онных и финансово-налоговых льготах и по-
слаблениях. 

Второй наиболее распространенной орга-
низационно-правовой формой коммерческой 
«оффшорной» деятельности в государствах, 
придерживающихся принципов общего права 
(common law), являются партнерства, кото-
рые могут быть классифицированы на:

 – полные (обыкновенные, общие) партнер-
ства20;

 – неполные (ограниченные) партнерства21;
 – партнерства с ограниченной ответ-

ственностью22.
Необходимо отметить, что некоторые 

зарубежные специалисты небезоснователь-
но указывают на то, что по своей юридиче-
ской природе партнерство представляет 
собой не самостоятельную организацион-
но-правовую форму юридического лица, а 
скорее нечто схожее с договором просто-

20  В англоязычных странах носят  традиционное обо-
значение «partnership».
21  Как правило, на языке оригинала именуемые «limited 
partnership».  См.:  закон  Великобритании  «Об  ограни-
ченных  партнерствах»  (Limited  Partnership Act)  1907  г.  
URL:  <http://www.legislation.gov.uk/ukpga/Edw7/7/24> 
(последнее посещение – 15 октября 2012 г.). В альтерна-
тивных переводах такого рода организации определяются 
в качестве «смешанных» (см., например: Пеппер Джон. 
Указ.  соч. С. 15). Во многом данный вид юридических 
лиц  совпадает  с  российскими  коммандитными  товари-
ществами, или товариществами на вере. Полные партне-
ры  в  таких  организациях  отличаются  от  ограниченных 
партнеров  объемом  ответственности  (ответственность 
первых ничем не ограничена, тогда как ответственность 
вторых ограничена суммами внесенных вкладов), а так-
же правами на управление делами партнерства (такими 
правами наделены лишь полные партнеры).
22  В английском праве данная конструкция носит наи-
менование «limited liability partnership» (LLP). Такие пар-
тнерства весьма схожи с ограниченными партнерствами, 
однако  обладают  определенным  своеобразием,  что  по-
зволяет отнести их к самостоятельной группе организа-
ций. В отличие от ограниченных партнерств, участники 
которых  по  аналогии  с  товарищами  и  вкладчиками  в 
коммандитном товариществе, известном России, имеют 
различные права и обязанности, а также несут неодина-
ковую ответственность в зависимости от своего статуса, 
в партнерствах с ограниченной ответственностью бремя 
ответственности  всех  участников ограничено  суммами, 
заранее  определенными  и  согласованными  между  пар-
тнерами. Подробнее об этом см.: Оффшорные и неофф-
шорные юрисдикции Европы, Америки, Азии, Африки 
и Океании. Практическое руководство по учреждению и 
налогообложению иностранных предприятий. М.: НПК 
ВЕСТА, 2008. С. 74-76.

го товарищества, знакомым правовой си-
стеме РФ23. Такая позиция основывается 
на легальном определении партнерства, 
содержащемся в законе Великобритании 
«О партнерствах» (Partnership Act) 1890 г.: 
«Партнерство — это отношение между 
лицами, совместно занимающимися пред-
принимательской деятельностью с целью 
извлечения прибыли»24. Между тем в том же 
законе дается прямое указание на то, что в 
отдельных юрисдикциях партнерство при-
знается юридическим лицом — фирмой, под 
наименованием которой партнеры совместно 
осуществляют свою деятельность25.

Более того, если при определении право-
вой природы полного партнерства могут воз-
никнуть определенные затруднения в силу 
распространения на него противоречивых по-
ложений вышеизложенного закона, то, напри-
мер, к пониманию партнерства с ограничен-
ной ответственностью английский законода-
тель подошел с большей однозначностью. В 
силу прямого указания закона партнерства с 
ограниченной ответственностью признаются 
новой формой юридического лица26.

В исследованиях, посвященных вопросам 
налогового планирования, отмечается, что 
своеобразие рассматриваемой организаци-
онно-правовой формы предпринимательской 
деятельности с точки зрения функциониро-
вания «оффшорных» механизмов проявля-
ется в том, что налогом на прибыль облага-
ется, как правило, не само партнерство, а 
его участники (особенно — когда речь идет 
о полных партнерствах), и это благоприятно 
сказывается на правовом положении лиц, в 
силу своего нерезидентного или иного осо-
бого статуса индивидуально обладающих со-
ответствующими налоговыми привилегиями, 
послаблениями или льготами27.

В свете вышеизложенного необходимо 
отметить, что исторически в системе анг-
ло-американских организационно-правовых 
форм коммерческих юридических лиц компа-
нии и корпорации вытеснили партнерства, по-

23  Подробнее  об  этом  см.:  Пеппер  Джон.  Указ.  соч.  
С. 11-13.
24  См.:  ст.  1  закона  Великобритании  «О  партнерствах» 
(Partnership Act) 1890 г. URL: <http://www.legislation.gov.uk/
ukpga/Vict/53-54/39>  (последнее  посещение  –  15  октября 
2012 г.).
25  Там же. Ст. 4.
26  См.:  ст.  1  закона  Великобритании  «О  партнерствах 
с  ограниченной  ответственностью»  (Limited  Liability 
Partnership Act) 2000 г. URL: <http://www.legislation.gov.uk/
ukpga/2000/12> (последнее посещение – 15 октября 2012 г.).
27  См., например: Пеппер Джон. Указ. соч. С. 14-15.
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скольку в силу особенностей своей юридиче-
ской природы позволили участникам снизить 
собственные финансовые и имущественные 
риски, отгородившись от ответственности по 
обязательствам компании «корпоративной 
стеной», но сохранив при этом возможность 
эффективно распределять и аккумулировать 
средства, полученные организацией в каче-
стве прибыли28. 

Вместе с тем партнерства до сегодняш-
него дня сохраняют и определенные преиму-
щества перед «оффшорными компаниями», 
поскольку в международном контексте своей 
деятельности вызывают значительно мень-
шую подозрительность у контрагентов по 
сделкам, а также у государственных органов 
и официальных властей в тех странах, право-
порядки которых ориентированы на борьбу с 
теневыми «оффшорными» схемами и струк-
турами29.

Континентально-европейскому праву 
свойственна на первый взгляд более логич-
ная и привычная российскому исследователю 
система коммерческих организаций, различ-
ные правовые формы которых используются 
для осуществления «оффшорной» предпри-
нимательской деятельности. Поскольку пра-
вовая система РФ опосредует большинство 
классических принципов романо-германского 
права, классификация организационно-пра-
вовых форм коммерческих юридических лиц 
в континентально-европейском праве во мно-
гом схожа с отечественной, однако не анало-
гична ей.

Так, одной из ключевых особенностей рас-
сматриваемых правопорядков является выде-
ление в системе юридических лиц субъектов 
публичного и частного права30. Специфика 

28  Подробнее о достоинствах и недостатках системы ан-
глийских  партнерств  в  историко-правовом  контексте  см.: 
Geoffrey  Morse.  Partnership  Law.  Seventh  Edition.  Oxford 
University Press, 2010. PP. 1-44. См. также: Английское пра-
во. Источники права. Судоустройство. Судопроизводство. 
Уголовное право. Гражданское право: Перевод с английско-
го / Дженкс Э.; Предисл.: Исаев М.И., Лунц Л.А. (Пер.). М.: 
Юрид. изд-во МЮ СССР, 1947. С. 121-136.
29  Подробнее об этом см. также: Гончаров А.А. Указ. 
соч. С. 79-0; Апель А., Гунько В., Соколов И. Обнали-
чивание и оффшорный бизнес в  схемах. СПб.: Питер, 
2002. С. 77.
30  Подробнее  о  вопросе  разделения  юридических  лиц 
на лица частного и публичного права  см.: Гордеева Ж.А. 
Юридические лица публичного и частного права: сравни-
тельный анализ  // Ученые записки: сборник статей. 2010. 
№ 10. С. 255-262; Чиркин В.Е. О понятии и классификации 
юридических лиц публичного права // Журнал российского 
права. 2010. № 6. С. 87-101; Ястребов О.А. Критерии раз-
граничения юридических лиц в публичном и частном пра- 
ве // Российский судья. 2010. № 4. С. 33-36.

настоящего исследования предполагает акцен-
тирование внимания на формах юридических 
лиц, использование которых характерно имен-
но для «оффшорной» деятельности, и в этой 
связи более предметного исследования заслу-
живают юридические лица частного права.

Выше уже упоминалось о том, что для ро-
мано-германского права исторически харак-
терно разделение частного права на граж-
данское и торговое. Дуалистическая концеп-
ция частного права существенно повлияла 
на подход к регулированию предпринима-
тельских отношений. Естественным резуль-
татом распространения данной доктрины в 
континентально-европейском праве стало 
разграничение юридических лиц частного 
права на «гражданские» и «торговые»31. 
Последние представляют наибольший ин-
терес в контексте изучения организацион-
но-правовых форм «оффшорной» деятель-
ности, поскольку целью создания и функци-
онирования торговых организаций является 
извлечение прибыли.

Особого внимания в данной связи за-
служивает терминологическая особенность, 
свойственная источникам торгового (коммер-
ческого) права стран континентальной Ев-
ропы. В законодательных актах государств 
романо-германской правовой семьи боль-
шинство организационно-правовых форм 
коммерческой деятельности совокупно ох-
ватываются фразеологической конструкцией 
«торговое товарищество» (или коммерческое 
товарищество), и лишь в рамках данной фор-
мы происходит более детальная классифика-
ция коммерческих организаций на различные 
виды товариществ и обществ32.

Строго говоря, данное лексическое свое-
образие, в известной степени затрудняющее 
восприятие рассматриваемых категорий рос-
сийскими исследователями, могло бы быть 
нивелировано средствами грамотного юри-
дического перевода, однако на сегодняшний 
день в правовой литературе закрепился вы-
шеуказанный термин, фактически отождест-
вляющий торговые товарищества с родовым 
понятием коммерческой организации33.

31  Подробнее об этом см.: Основные институты граж-
данского права зарубежных стран / отв. ред. В.В. Залес-
ский. М.: НОРМА, 2009. С. 33-35, 44-47.
32  См.,  например:  Коммерческий  кодекс  Франции  / 
предисл.,  перев.  с  фр.,  дополн.,  словарь-справочник 
и  комментарии  В.Н.  Захватаева.  М.:  Волтерс  Клувер, 
2008. С. 146-167.
33  См., например: Гражданское и торговое право зару-
бежных государств: учебник / Отв. ред. Е.А. Васильев, 
А.С. Комаров. 4-е изд., перераб. и доп. В 2-х т. Т. I. М.: 
Междунар. отношения, 2008.  С. 193-194.

МеЖдунАродное чАстное прАво
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Несмотря на указанные особенности фун-
даментально-теоретического подхода к клас-
сификации юридических лиц, на практике 
ключевыми конструкциями, используемыми в 
рамках континентально-европейской модели 
осуществления предпринимательской (в т.ч. 
«оффшорной») деятельности, остаются хо-
зяйственные (или коммерческие) общества и 
товарищества.

Центральное место в системе таких лиц 
занимают:

 – акционерные общества34, уставный капи-
тал которых разделен на акции35;

 – общества с ограниченной ответствен-
ностью36, уставный фонд которых делит-
ся на паи37.
Характерные для континентально-евро-

пейского права товарищества38 подразделя-
ются, в свою очередь, на:

 – полные товарищества;
 – и коммандитные товарищества (товари-

щества на вере).
Очевидно, что данные виды коммерче-

ских организаций обладают определенным 
сходством с уже рассмотренными англо-аме-
риканскими партнерствами, однако некото-
рые особенности правового режима деятель-
ности товариществ отличаются от порядка 
функционирования партнерств.

34  В  странах  романо-германской  правовой  семьи  в 
наименования  акционерных  обществ  традиционно 
включаются  аббревиатуры,  указывающие на  соответ-
ствующую  организационно-правовую  форму.  К  чис-
лу  таких  аббревиатур,  в  частности,  относятся:  «SА» 
(Société  Anonyme  –  во  фр.  транскрипции,  Siciedad 
Anonima – в исп.);  «NV»  (Naamloze vennootschap – в 
Голландии  и  на  Нидерландских  Антильских  о-вах); 
«AG»(Aktiengesellschaft – в Германии и Австрии).
35  Континентальными  правопорядками  допускается 
создание акционерных обществ закрытого и открыто-
го типа.
36  Наиболее  распространенные  аббревиатуры,  использу-
емые  для  обозначения  данной  организационно-правовой 
формы,  -  «SARL»  (Société  à  responsabilité  limitée  -  фр.); 
«SRL» (Società a Responsabilità Limitata - ит.); «BV»/«BVBA» 
(Besloten Vennootschap/Besloten Vennootschap met Beperkte 
Aansprakelijkheid  -  в  Голландии и  на Нидерландских Ан-
тильских  о-вах);  «GmbH»  (Gesellschaft  mit  beschränkter 
Haftung - в Германии и Австрии); «AVV» (Aruba Vrijgestelde 
Vennootschap - на о-ве Аруба) и др.
37  Подробнее  об  этом  см.:  Гончаров  А.А.  Указ.  соч.  
С. 86-97. См. также: Акционерное общество и товари-
щество  с  ограниченной  ответственностью.  Сборник 
зарубежного законодательства / отв. ред. В.А. Туманов. 
М.: БЕК, 1995.
38  Речь в данном случае идет не о родовом обозначе-
нии коммерческих (торговых) организаций, а о товари-
ществе  как  одной  из  организационно-правовых  форм 
таких организаций. 

Наиболее дискуссионным вопросом при ха-
рактеристике системы товариществ в странах 
романо-германского права остается проблема 
определения юридической природы данной ор-
ганизационно-правовой формы коммерческой 
деятельности. Сложность заключается в том, 
что законодатели континентально-европейских 
государств по-разному подходят к оценке пра-
восубъектности товариществ.

Если Коммерческий кодекс Франции 
(Code de commerce) 2000 г.39 прямо закре-
пляет признание за коммерческими товари-
ществами (включая полные и коммандитные 
товарищества) статуса юридических лиц со 
дня их регистрации в Реестре коммерсантов 
и товариществ40, то германское право в этом 
отношении менее однозначно.

В традиции торгового и корпоративного 
права Германии лежит разделение организа-
ционно-правовых форм предпринимательской 
деятельности на объединения лиц (товарище-
ства) и объединения капиталов (общества). 
Последние безоговорочно признаются юриди-
ческими лицами и считаются самостоятель-
ными субъектами права, независимыми от 
участников (учредителей) такой организации 
как в имущественном смысле, так и в вопро-
сах ответственности. В рамках товариществ 
существует более тесная связь между участ-
никами и самой организацией, в силу чего пол-
ное и коммандитное товарищество нередко 
определяют как «неправоспособные объеди-
нения», являющиеся при этом «юридически 
самостоятельными»41.

39  В литературе упоминается так же как Торговый ко-
декс Франции, или Французский торговый кодекс. См., 
например: Основные институты гражданского права за-
рубежных стран / отв. ред. В.В. Залесский. М.: НОРМА, 
2009. С. 15; Зенин И.А. Гражданское и торговое право 
зарубежных  стран:  учеб.пособие.  2-е  изд.,  перераб. 
и  доп. М.: Изд-во Юрайт; Высшее  образование,  2010.  
С. 26-28; Гражданское и торговое право зарубежных го-
сударств: учебник / отв. ред. Е.А. Васильев, А.С. Кома-
ров. 4-е изд., перераб. и доп.: в 2-х т. Т. I. М.: Междунар. 
отношения, 2008. С. 39-46.
40  См.:  абз.  2  ст. L210-1,  абз.  1  ст. L210-6 Коммерче-
ского кодекса Франции (Code de commerce) 2000 г. Цит. 
по: Коммерческий кодекс Франции / предисловие, пере-
вод  с  французского,  дополнение,  словарь-справочник 
и  комментарии  В.Н.  Захватаева.  М.:  Волтерс  Клувер, 
2008. С. 144-145.
41  См.: Торговое уложение Германии. Закон об акцио-
нерных обществах. Закон об обществах с ограниченной 
ответственностью. Закон о производственных и хозяй-
ственных кооперативах = Deutsches Handelsgesetzbuch, 
Aktiengesetz, GmbH-Gesetz, Genossenschaftsgesetz: пер. 
с нем. / сост. В. Бергманн; пер. с нем: Е.А. Дубовицкая; 
науч. ред.: Т.Ф. Яковлева. 2-е изд., перераб. М.: Волтерс 
Клувер, 2009. С. XV-XVIII.

е.д. тягай
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Столь противоречивая конструкция бази-
руется на том, что каждый товарищ в полных 
товариществах и каждый полный товарищ в 
коммандитных товариществах несет неогра-
ниченную ответственность перед кредито-
рами товарищества по его обязательствам, 
хотя в отношениях с контрагентами и третьи-
ми лицами товарищи выступают не самосто-
ятельно, а лишь как представители товари-
щества, действующие под его фирменным 
наименованием, поскольку все права и обя-
занности приобретаются самим товарище-
ством42.

Несмотря на несомненную значимость 
доктринальных положений о двойственной 
природе торгового товарищества, необхо-
димо отметить, что все перечисленные при-
знаки рассмотренной организационно-пра-
вовой формы осуществления предпринима-
тельской деятельности, а также отсутствие 
универсальной императивной правовой 
нормы, прямо закрепляющей обратное, по-
зволяют с высокой степенью осторожности 
все же отнести полные и коммандитные то-
варищества к юридическим лицам в целях 
классификации, проводимой в настоящем 
исследовании43.

Вместе с тем необходимо отметить, что 
в государствах континентально-европейской 
системы практика применения таких форм 
предпринимательской деятельности, как пол-
ные и коммандитные товарищества, несет 
для коммерсантов, опосредующих «офф-
шорные» схемы организации бизнеса, те же 
преимущества и риски, что и использование 

42  См.:  §§105,  123-125,  161 Торгового  уложения  Гер-
мании  (Handelsgesetzbuch)  1897  г.  URL:  <http://www.
gesetze-im-internet.de/bundesrecht/hgb/gesamt.pdf>  (по-
следнее посещение - 15 октября 2012 г.).
43  Аналогичный подход к построению системы юри-
дических лиц воспринят и российским законодателем. 
Тенденция  признания  за  торговыми  товариществами 
статуса  юридических  лиц  не  только  по  французско-
му,  но  и  по  германскому  праву,  отмечается  и  в  иных 
исследованиях,  посвященных  данной  проблематике. 
Более  того,  подобных  позиций  придерживаются  так-
же  немецкие  правоприменители  и  судебные  инстан-
ции.  Подробнее  об  этом  см.:  Гражданское  и  торговое 
право  зарубежных  государств:  Учебник  /  отв.  ред. 
Е.А. Васильев, А.С. Комаров. 4-е изд., перераб. и доп. 
В 2-х  т. Т.  I. М.: Междунар.  отношения,  2008. С.  142; 
Основные  институты  гражданского  права  зарубежных 
стран / отв. ред. В.В. Залесский. М.: НОРМА, 2009. С. 
34-35. См. также: Проблемы гражданского и предпри-
нимательского  права  Германии.  Перевод  с  немецко-
го  /  Беренс П., Венкштерн М.,  Зеккер Ф.Ю., Кетц Х.,  
и  др.;  Пер.:  Каримуллин  Р.И.,  Лизунов  А.А.,  Нам  К.,  
Степанова  Е.В.;  науч.  конс.:  Бергманн  В.  /  общ.  ред.: 
Яковлева Т.Ф. М.: БЕК, 2001. С. 256.

различных партнерств в странах англо-аме-
риканского права44.

Помимо исследованных выше организа-
ционно-правовых форм коммерческих юри-
дических лиц, характеристики которых варьи-
руются в зависимости от правопорядка, по 
правилам которого созданы и зарегистриро-
ваны соответствующие организации, для со-
временных оффшорных моделей предприни-
мательства характерно использование таких 
относительно новых форм деятельности, воз-
никших или получивших широкое распростра-
нение в условиях глобализации, как новая ев-
ропейская компания (Sosietas Euripaea, или 
SE)45, а также оффшорные фонды и холдин-
говые компании46.

В данной связи следует сделать оговор-
ку о том, что указанные конструкции по своей 
организационно-правовой форме, как пра-
вило, соответствуют одному из уже раскры-
тых типов коммерческих организаций либо 
формируются на их базе и (или) объединяют 
в себе начала сразу нескольких из них, соз-
давая при этом все более удобные условия 
и инструменты для осуществления предпри-
нимательской деятельности47.

Подводя итог рассмотрению особенно-
стей различных форм коммерческих органи-
заций, использование которых характерно 
для осуществления предпринимательской 
деятельности в «оффшорных» юрисдикциях 
или посредством применения «оффшорных» 
правовых схем, необходимо отметить, что от-
сутствие системности в подходах различных 
государств к регулированию данного вопроса 
усугубляется разноречивостью нормативных 
и доктринальных источников, содержащих 
всевозможные классификации юридических 
лиц, в странах общего и континентального 
права.

Более того, классические «атрибуты» и 
средства индивидуализации, присущие юри-

44  Подробнее  об  этом  см.:  Пеппер  Джон.  Указ.  соч.  
С. 14–15; Гончаров А.А. Указ. соч. С. 99–109.
45  См.: Регламент Совета Европейского Союза №2157/2001 
от 8 октября 2001 г. «О статуте Европейской компании (ЕК)» 
(Council Regulation (EC) №2157/2001 of 8 October 2001 on 
the Statute for a European company (SE)) URL: <http://www.
law.edu.ru/norm/norm.asp?normID=1294929> (последнее по-
сещение – 15 октября 2012 г.).
46  Подробнее  об  этом  см.:  Гончаров  А.А.  Указ.  соч.  
С. 72-74, 80-85; Шамбост Э. Указ. соч. С. 475–548.
47  Подробнее об этом см.: Оффшорные и неоффшор-
ные  юрисдикции  Европы,  Америки,  Азии,  Африки  и 
Океании. Практическое руководство по учреждению и 
налогообложению иностранных предприятий. М.: НПК 
ВЕСТА, 2008. С. 378–381, 394–405; Гончаров А.А. Указ. 
соч. С. 101, 103, 106–109.
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дическим лицам, зачастую утрачивают свое 
истинное значение ввиду неупорядоченного 
характера «оффшорной» деятельности раз-
личных коммерческих организаций48.

И если для самих участников соответ-
ствующих отношений подобный плюрализм 
юридических механизмов чреват лишь труд-
ностями определения оптимальной конструк-
ции и вероятностью возникновения экономи-
ческих издержек в случае ошибочного выбо-
ра, то для органов и инстанций, деятельность 
которых ориентирована на защиту интересов 
государства и частных лиц от действий недо-
бросовестных предпринимателей и их объ-
единений, такое положение дел несет значи-
тельно большую опасность.

Невозможность исчерпывающе устано-
вить спектр организационно-правовых форм 
юридических лиц, используемых при осу-
ществлении коммерческой деятельности 
«оффшорного» характера, существенно пре-
пятствует своевременному предотвращению 
возможных нарушений и злоупотреблений в 
данной области, в результате чего неисчис-
ляемые потоки финансовых средств оказы-
ваются «выведенными» в зоны особого на-

48  В данной связи специалисты по налоговому плани-
рованию прибегают даже к составлению списков аббре-
виатур, использование которых характерно для тех или 
иных  организационно-правовых  форм  «оффшорных» 
коммерческих юридических лиц. См.,  например: Пеп-
пер Джон. Указ.  соч.  С.  19-22; Оффшорные  и  неофф-
шорные юрисдикции Европы, Америки, Азии, Африки 
и Океании. Практическое руководство по учреждению 
и  налогообложению  иностранных  предприятий.  М.: 
НПК ВЕСТА, 2008. С. 11.

логового и правового режима, где фактически 
утрачивается возможность контроля над пра-
вомерностью и законностью использования 
таких средств.

В свете активно проводимого в настоя-
щее время реформирования гражданского 
законодательства РФ и совершенствования 
инструментов правового регулирования об-
щественных отношений дальнейшая разра-
ботка теоретических и практических проблем 
использования различных организационно-
правовых форм осуществления «оффшор-
ной» коммерческой деятельности заслужива-
ет особого внимания со стороны отечествен-
ных цивилистов. Необходимый в данной свя-
зи учет опыта зарубежных государств создаст 
возможность избежать трудностей и ошибок, 
возникающих на этом пути, а также будет спо-
собствовать оптимизации уже существующих 
подходов к решению проблем, возникающих в 
исследуемой области, и в потенциале позво-
лит создать эффективный комплекс средств 
правовой защиты, гармонично сочетающий 
инструменты обеспечения прав и законных 
интересов предпринимателей и иных участ-
ников гражданских правоотношений.
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